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Vender, Remodelar,
Alquilar o Mantener.

Una visión clara de sus opciones.

MARIO MANZANO |  GUÍA PARA PROPIETARIOS PÁGINA 1

R E A LTO R  E N  AU ST I N  |  E ST R AT E G A  D E  V E N TA S

G U Í A  PA R A  P R O P I E TA R I O S

Guía para su próximo paso. Claridad antes de decidir.

0 1 .  S U S  O P C I O N E S

La mayoría de los propietarios que consideran una venta desean claridad antes de
comprometerse, especialmente cuando no están seguros de por cuánto podría venderse su
casa de manera realista en el mercado actual.

Aunque cada propiedad es diferente, comprender un rango de precio razonable suele ser el
primer paso para decidir si vender, remodelar, alquilar o mantener tiene más sentido.

Ya sea que todavía esté evaluando sus opciones o ya se incline por vender, ayuda dar un paso
atrás y comparar los caminos lado a lado.

Vender, remodelar, alquilar o mantener pueden tener sentido dependiendo de sus objetivos,
cronograma y nivel de estrés. La clave es entender qué dirección se adapta realmente a su
situación.

Esta guía ralentiza la decisión, expone las compensaciones claramente y le ayuda a evitar
movimientos innecesarios o costosos antes de comprometerse.



La Estrategia de los Cuatro Caminos

Vender

Necesita liquidez, un espacio diferente o desea
capturar el capital actual.

Acceso inmediato a los ingresos netos para su
próximo paso o inversión.

Renunciar a la apreciación futura y a los posibles
ingresos por alquiler.

Propietarios listos para un cambio definitivo y
flexibilidad financiera.

Remodelar

Su casa tiene buena estructura pero necesita
actualizaciones o mejoras.

Mejora de la calidad de vida y aumento potencial del
valor de reventa.

Altos costos iniciales; las mejoras de lujo rara vez
ofrecen un retorno del 100%.

Propietarios que aman su ubicación pero quieren
que su casa funcione mejor.

Alquilar

Su pago de hipoteca es bajo y desea generar
riqueza a largo plazo.

Crecimiento del capital a largo plazo y potencial de
apreciación futura.

Mantenimiento continuo, gestión de inquilinos y
riesgos de desocupación.

Inversores centrados en la riqueza a largo plazo más
que en el flujo de caja inmediato.

C O M PA R A C I Ó N  D E  E S T R AT E G I A S

CUÁNDO TIENE SENTIDO VENTAJA FINANCIERA

RIESGOS Y COMPENSACIONES IDEAL PARA

CUÁNDO TIENE SENTIDO VENTAJA FINANCIERA

RIESGOS Y COMPENSACIONES IDEAL PARA

CUÁNDO TIENE SENTIDO VENTAJA FINANCIERA

RIESGOS Y COMPENSACIONES IDEAL PARA

MARIO MANZANO |  GUÍA PARA PROPIETARIOS PÁGINA 2



Mantener

Necesita más tiempo para decidir o las condiciones
del mercado no favorecen sus metas.

Evita costos de transacción y permite mayor
claridad antes de actuar.

El capital permanece inmovilizado; impuestos,
seguros y mantenimiento continuos.

Propietarios que no están bajo presión y valoran la
certeza sobre la rapidez.

Conozca la diferencia.

Antes de poner su casa a la venta, es importante entender cuándo la preparación tiene sentido
financiero y cuándo no. Muchos vendedores gastan dinero en reparaciones y mejoras que no
aumentan significativamente el valor o la demanda de los compradores.

Lo que importa
La limpieza básica, los sistemas funcionales y una
presentación neutral ayudan a los compradores a
verse en el espacio.

Lo que no importa
Las renovaciones mayores, las mejoras de lujo y los
proyectos de gusto personal rara vez ofrecen un
retorno total de la inversión.

Su decisión más importante.

Fijar el precio correcto para su casa afecta tanto a cómo se percibe su propiedad como al
resultado que finalmente logre.

Riesgo de Precio Bajo: Vender demasiado barato significa dejar dinero sobre la mesa. Los
compradores pueden cuestionar si hay algún problema con la propiedad.

Precio Reflexivo: Empezar con un precio demasiado alto puede hacer que su casa sea invisible
para la mayoría de los compradores y llevar a reducciones que señalen urgencia.

CUÁNDO TIENE SENTIDO VENTAJA FINANCIERA

RIESGOS Y COMPENSACIONES IDEAL PARA

0 2 .  P R E PA R A R  V S  V E N D E R

0 3 .  E S T R AT E G I A  D E  P R E C I O S
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Entendiendo sus compensaciones.

La Realidad de Alquilar

Mantener su casa como alquiler conlleva una responsabilidad continua. Deberá encargarse de la
selección de inquilinos, el mantenimiento, la gestión de la propiedad y los periodos de
desocupación. Existen costos mensuales reales más allá de la hipoteca, incluyendo seguros,
reparaciones, impuestos sobre la propiedad y honorarios de gestión.

En nuestro mercado local, alquilar suele ser más una apuesta por el capital y la apreciación a largo
plazo que una estrategia de flujo de caja fuerte. Suele tener más sentido cuando su pago es bajo
en relación con los alquileres o cuando su objetivo es la creación de riqueza a largo plazo.

La Realidad de Vender

Vender proporciona liquidez y le libera de la responsabilidad continua de la propiedad. Ya no está
atado a la casa, ni es responsable de las reparaciones o de la gestión de inquilinos. El capital queda
disponible para su próximo paso, inversión u otros objetivos financieros.

No hacer nada puede ser estratégico.

Mantener su propiedad no es procrastinación. Puede ser una estrategia válida cuando necesita
claridad o cuando las condiciones del mercado no favorecen sus objetivos. Evita el estrés
inmediato, aunque su capital permanece ilíquido y continúa incurriendo en costos de impuestos,
seguros y mantenimiento.

0 4 .  V E N D E R  V S  A LQ U I L A R

0 5 .  M A N T E N E R
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Entendiendo las compensaciones.

Vender su casa "tal cual" significa ofrecerla en su estado actual sin realizar reparaciones ni
actualizaciones. Esta opción funciona cuando no desea invertir tiempo o dinero en preparar la
casa, o cuando la propiedad necesita reparaciones que no desea asumir.

Mejoras Estratégicas

Remodelar puede ser una forma de hacer que su casa actual funcione mejor para sus necesidades
o para posicionarla mejor para la reventa. Una remodelación estratégica combinada con un
refinanciamiento puede, en ciertas situaciones, reposicionar la propiedad para un uso o resultado
diferente.

La mejor elección depende de usted.

No hay una única respuesta correcta. Solo la respuesta correcta para su situación, basada en sus
objetivos, cronograma, estado de la casa y capacidad.

¿Listo para explorar sus opciones?

Si desea hablar sobre su situación o entender por cuánto podría venderse o alquilarse
su casa de manera realista, estoy disponible.

Mario Manzano | Estratega de Ventas

O BT E N E R  U N  P L A N

0 6 .  V E N D E R  " TA L  C U A L"

R E M O D E L A R

0 7 .  U N I E N D O  T O D O

(512) 695-9255 | realtor@mariomanzano.com
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