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GUIA PARA PROPIETARIOS

Vender, Remodelar,
Alquilar o Mantener.

Guia para su proximo paso. Claridad antes de decidir.

01. SUS OPCIONES

Una vision clara de sus opciones.

La mayoria de los propietarios que consideran una venta desean claridad antes de
comprometerse, especialmente cuando no estan seguros de por cuanto podria venderse su
casa de manera realista en el mercado actual.

Aunque cada propiedad es diferente, comprender un rango de precio razonable suele ser el
primer paso para decidir si vender, remodelar, alquilar o mantener tiene mas sentido.

Ya sea que todavia esté evaluando sus opciones o ya se incline por vender, ayuda dar un paso
atrés y comparar los caminos lado a lado.

Vender, remodelar, alquilar o mantener pueden tener sentido dependiendo de sus objetivos,
cronograma y nivel de estrés. La clave es entender qué direccion se adapta realmente a su
situacion.

Esta guia ralentiza la decision, expone las compensaciones claramente y le ayuda a evitar
movimientos innecesarios 0 costosos antes de comprometerse.
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COMPARACION DE ESTRATEGIAS

La Estrategia de los

CUANDO TIENE SENTIDO

Necesita liquidez, un espacio diferente o desea
capturar el capital actual.

RIESGOS Y COMPENSACIONES

Renunciar a la apreciacién futura y a los posibles
ingresos por alquiler.

CUANDO TIENE SENTIDO

Su casa tiene buena estructura pero necesita
actualizaciones o mejoras.

RIESGOS Y COMPENSACIONES

Altos costos iniciales; las mejoras de lujo rara vez
ofrecen un retorno del 100%.

CUANDO TIENE SENTIDO

Su pago de hipoteca es bajo y desea generar
riqueza a largo plazo.

RIESGOS Y COMPENSACIONES

Mantenimiento continuo, gestién de inquilinos y
riesgos de desocupacion.

MARIO MANZANO | GUIA PARA PROPIETARIOS

Cuatro Caminos

VENTAJA FINANCIERA

Acceso inmediato a los ingresos netos para su
préximo paso o inversion.

IDEAL PARA

Propietarios listos para un cambio definitivo y
flexibilidad financiera.

VENTAJA FINANCIERA

Mejora de la calidad de vida y aumento potencial del
valor de reventa.

IDEAL PARA

Propietarios que aman su ubicacién pero quieren
que su casa funcione mejor.

VENTAJA FINANCIERA

Crecimiento del capital a largo plazo y potencial de
apreciacion futura.

IDEAL PARA

Inversores centrados en la riqueza a largo plazo mas
que en el flujo de caja inmediato.
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CUANDO TIENE SENTIDO

Necesita mas tiempo para decidir o las condiciones
del mercado no favorecen sus metas.

RIESGOS Y COMPENSACIONES

El capital permanece inmovilizado; impuestos,
seguros y mantenimiento continuos.

02. PREPARAR VS VENDER

VENTAJA FINANCIERA

Evita costos de transaccidn y permite mayor
claridad antes de actuar.

IDEAL PARA

Propietarios que no estan bajo presion y valoran la
certeza sobre la rapidez.

Conozca la diferencia.

Antes de poner su casa a la venta, es importante entender cuando la preparacion tiene sentido
financiero y cuando no. Muchos vendedores gastan dinero en reparaciones y mejoras que no
aumentan significativamente el valor o la demanda de los compradores.

La limpieza basica, los sistemas funcionales y una
presentaciéon neutral ayudan a los compradores a
verse en el espacio.

03. ESTRATEGIA DE PRECIOS

Las renovaciones mayores, las mejoras de lujo y los
proyectos de gusto personal rara vez ofrecen un
retorno total de la inversion.

Su decision mas importante.

Fijar el precio correcto para su casa afecta tanto a como se percibe su propiedad como al

resultado que finalmente logre.

Riesgo de Precio Bajo: Vender demasiado barato significa dejar dinero sobre la mesa. Los
compradores pueden cuestionar si hay algin problema con la propiedad.

Precio Reflexivo: Empezar con un precio demasiado alto puede hacer que su casa sea invisible
para la mayoria de los compradores y llevar a reducciones que sefialen urgencia.
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04. VENDER VS ALQUILAR

Entendiendo SUs cOompens aciones.

Mantener su casa como alquiler conlleva una responsabilidad continua. Debera encargarse de la
seleccidn de inquilinos, el mantenimiento, la gestion de la propiedad y los periodos de
desocupacion. Existen costos mensuales reales mas alla de la hipoteca, incluyendo seguros,
reparaciones, impuestos sobre la propiedad y honorarios de gestion.

En nuestro mercado local, alquilar suele ser mas una apuesta por el capital y la apreciacién a largo
plazo que una estrategia de flujo de caja fuerte. Suele tener mas sentido cuando su pago es bajo
en relacidn con los alquileres o cuando su objetivo es la creacién de riqueza a largo plazo.

Vender proporciona liquidez y le libera de la responsabilidad continua de la propiedad. Ya no esta
atado a la casa, ni es responsable de las reparaciones o de la gestion de inquilinos. El capital queda
disponible para su préximo paso, inversion u otros objetivos financieros.

05. MANTENER

No hacer nada puede ser estrategico.

Mantener su propiedad no es procrastinacion. Puede ser una estrategia valida cuando necesita
claridad o cuando las condiciones del mercado no favorecen sus objetivos. Evita el estrés
inmediato, aunque su capital permanece iliquido y continda incurriendo en costos de impuestos,
seguros y mantenimiento.
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06. VENDER "TAL CUAL"

Entendiendo 138 COMPENS aciones.

Vender su casa "tal cual” significa ofrecerla en su estado actual sin realizar reparaciones ni
actualizaciones. Esta opcién funciona cuando no desea invertir tiempo o dinero en preparar la
casa, 0 cuando la propiedad necesita reparaciones que no desea asumir.

REMODELAR

Mejoras Estrategicas

Remodelar puede ser una forma de hacer que su casa actual funcione mejor para sus necesidades
0 para posicionarla mejor para la reventa. Una remodelacion estratégica combinada con un
refinanciamiento puede, en ciertas situaciones, reposicionar la propiedad para un uso o resultado
diferente.

O07. UNIENDO TODO

La mejor eleccién depende dG U.Stﬁd.

No hay una Unica respuesta correcta. Solo la respuesta correcta para su situacion, basada en sus
objetivos, cronograma, estado de la casa y capacidad.

Si desea hablar sobre su situacién o entender por cuanto podria venderse o alquilarse
su casa de manera realista, estoy disponible.
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(512) 695-9255 | realtor@mariomanzano.com

OBTENER UN PLAN
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